
Verkaufspartner-Tag: Amazon feiert kleine und mittlere Unternehmen 
aus Deutschland und Österreich  

• Amazon vergibt erstmals Verkaufspartner-Awards in drei Kategorien, mit Preispaketen im
Wert von bis zu 85.000 Euro: Verkaufspartner des Jahres, Innovationschampion des Jahres
und Exportchampion des Jahres.

• Die Shortlist der Nominierten steht: Amazon Kunden können ab heute abstimmen und 100
Amazon Gutscheine gewinnen.

• 2019 investiert Amazon mehr als 15 Milliarden US-Dollar in Infrastruktur, Tools, Services,
Mitarbeiter und Programme, um seine Verkaufspartner noch erfolgreicher zu machen.

München, 15. Oktober 2019 – Weltweit generieren Verkaufspartner 58 Prozent des über Amazon 
erwirtschafteten Bruttowarenumsatzes – diese Partner sind vor allem kleine und mittlere 
Unternehmen (KMU). Heute stehen sie beim „Amazon Verkaufspartner-Tag 2019 für kleine und 
mittlere Unternehmen“ im Mittelpunkt. In drei Kategorien können Amazon Kunden ihre 
Lieblingsunternehmen wählen und die „Amazon Verkaufspartner-Awards“ verleihen: 
Verkaufspartner des Jahres, Innovationschampion des Jahres und Exportchampion des Jahres.  

„Besonders kleine Unternehmen können von den Möglichkeiten des Online-Handels profitieren. 
Wir möchten ihnen dabei helfen ihre Marken bekannter zu machen und weltweit neue Kunden zu 
erreichen. Dabei können sie sich auf unser weltweites Logistiknetzwerk verlassen“, sagt Dr. Markus 
Schöberl, Director Seller Services Deutschland bei Amazon. „Mit den Amazon Verkaufspartner-
Awards möchten wir Unternehmen auszeichnen, die die Möglichkeiten der Digitalisierung nutzen. 
Sie sollen Vorbilder für andere sein, Neues auszuprobieren." 

KMU aus Deutschland und Österreich konnten sich für die Auszeichnung bewerben – dabei sind 
aktive Verkäufer-Accounts bei Amazon.de vorausgesetzt. Nach Vorauswahl durch eine Amazon Jury 
basierend auf einem Katalog qualitativer und quantitativer Kriterien stehen jetzt die nominierten 
Unternehmen in den drei Kategorien fest. 

1) Der Verkaufspartner des Jahres ist die Auszeichnung für Unternehmen, die Kunden mit
herausragenden Produkten, starkem Kundenservice und/oder ihrer außergewöhnlichen 
Unternehmensgeschichte begeistern. Nominiert sind: 

• Snocks

• Reishunger

• TMA Germany

• Outdoor Freakz

• Sandini GmbH

https://www.amazon.de/s?me=A21R40KB6P99RD&marketplaceID=A1PA6795UKMFR9
https://www.amazon.de/stores/page/1EBBDE53-44F7-46F2-A820-100D7B8C756B?store_ref=SB_A0808802OLUL5CK9QXF2&pf_rd_p=ae2a3510-fbb4-4fbd-add3-2ea4ab10d414&hsa_cr_id=7805508460102&lp_slot=auto-sparkle-hsa-tetris&lp_asins=B0156PTDZ6,B01N2TWSXI,B07G7BGMZ2&lp_mat_key=reishunge&lp_query=reishunger&sb-ci-n=brandLogo&sb-ci-v=images%2FS%2Fgladiator-image-upload-prod%2F2%2FA1PA6795UKMFR9%2F3e9e84f7bbd7bf5e3d2d5e945026aa9d._CR0%2C0%2C0%2C0_SR218%2C200_.jpg
https://www.amazon.de/stores/node/15304835031?_encoding=UTF8&field-lbr_brands_browse-bin=jungl%C3%BCck&ref_=bl_dp_s_web_15304835031
https://www.amazon.de/s?me=A35MEUV4P4O5QO&marketplaceID=A1PA6795UKMFR9
https://www.amazon.de/stores/page/0529BB2E-B315-478B-AFD8-474589433BB2?store_ref=storeRecs_Instant_1687978031


2) Der Innovationschampion des Jahres zeichnet Unternehmen aus, die Kunden mit besonders
innovativen Produkten oder ihrem zukunftsweisenden Geschäftsmodell begeistern und damit 
Kundenprobleme lösen. Nominiert sind: 

• Halm Straws

• Robo Wunderkind

• Triggerbow

3) Der Exportchampion des Jahres wird an Unternehmen vergeben, die einen erheblichen Teil
ihres Umsatzes über Amazon außerhalb des deutschen Amazon Stores erzielen. Nominiert sind: 

• KW Commerce

• InnovaMax

• BB Sports GmbH

Für die Verkaufspartner gibt es in jeder Kategorie ein Preispaket im Wert von bis zu 85.000 Euro zu 
gewinnen. Dieses beinhaltet ein maßgeschneidertes Amazon-Account Management über einen 
Zeitraum von sechs Monaten, ein Marketingpaket inklusive „Sponsored Products“-Guthaben und 
exklusiver Werbeplatzierungen, sowie eine Reise zum Hauptsitz von Amazon nach Seattle (USA), 
um dort mit ausgewählten Amazon Teams zu arbeiten und hinter die Kulissen des 
Technologieunternehmens zu schauen.  

Bis zum 24. November 2019 können Amazon Kunden aus Deutschland und Österreich hier mehr 
über die nominierten Unternehmen erfahren und für ihre Lieblingsunternehmen auf Amazon.de 
abstimmen: www.amazon.de/Amazon-Verkaufspartner-Awards. Voraussetzung ist ein gültiges 
Amazon.de Kundenkonto. Unter allen Teilnehmern und Teilnehmerinnen verlost Amazon 100 
Einkaufsgutscheine im Wert von jeweils 100 Euro. 

Die Gewinner der Verkaufspartner-Awards werden Anfang Dezember bekannt gegeben. 

Amazons digitale Starthilfe für KMU 
2019 investiert Amazon mehr als 15 Milliarden US-Dollar in Infrastruktur, Tools, Services, 
Mitarbeiter und Programme, um seine Verkaufspartner noch erfolgreicher zu machen. Neben einer 
großen Bandbreite an Services bietet Amazon KMU mit Programmen wie Amazon Handmade (für 
Kunsthandwerker) und Amazon Launchpad (für Start-ups) die Möglichkeit, neue Kunden für ihre 
kreativen und innovativen Produkte zu gewinnen. KMU stehen zudem eine Reihe von Werkzeugen 
zur Verfügung, um ihre Produkte mit ein paar Klicks ins Ausland zu exportieren. Dazu gehören zum 
Beispiel weltweite Vertriebs-, Vermarktungs- und Versandlösungen. Das trägt Früchte: 2018 haben 
deutsche KMU über Amazon im Export Rekordumsätze in Höhe von mehr als 2,5 Milliarden Euro 
erzielt. Um ihr Online-Geschäft bei Amazon.de zu betreiben, haben KMU bis heute zusätzlich 
120.000 Arbeitsplätze geschaffen.  

Seit September letzten Jahres finden Kunden bei Amazon Storefronts Produkte ausschließlich von 
KMU aus Deutschland, und können online mehr über die Menschen hinter den lokalen 
Unternehmen erfahren. Weitere Informationen über kleine und mittlere Unternehmen, die über 
Amazon.de verkaufen, finden Sie unter: 
aboutamazon.de/Unternehmertum-fördern. 

https://www.amazon.de/s?me=AH6Z7TGMTF8B6&marketplaceID=A1PA6795UKMFR9
https://www.amazon.de/s?me=A3KYNQOPVNXTOC&marketplaceID=A1PA6795UKMFR9
https://www.amazon.de/s?me=A17HUFY8V0JGQH&marketplaceID=A1PA6795UKMFR9
https://www.amazon.de/s?me=A2N58YCCQNSUNR&marketplaceID=A1PA6795UKMFR9
https://www.amazon.de/s?me=AYRHL1BC4CIOF&marketplaceID=A1PA6795UKMFR9
https://www.amazon.de/s?me=ALGQIQ2CV69T5&marketplaceID=A1PA6795UKMFR9
http://www.amazon.de/Amazon-Verkaufspartner-Awards
https://www.amazon.de/Handmade-Produkte/b?ie=UTF8&node=9699311031
https://www.amazon.de/Amazon-Launchpad/b?ie=UTF8&node=9418395031
http://www.amazon.de/storefronts
https://www.aboutamazon.de/unternehmertum-f%C3%B6rdern


Über Amazon  
Amazon wird von vier Grundprinzipien geleitet: Fokus auf den Kunden statt auf den Wettbewerb, 
Leidenschaft fürs Erfinden, Verpflichtung zu operativer Exzellenz und langfristiges Denken. 
Kundenrezensionen, 1-Click Shopping, personalisierte Empfehlungen, Prime, Versand durch 
Amazon, AWS, Kindle Direct Publishing, Kindle, Fire Tablets, Fire TV, Amazon Echo und Alexa sind 
nur einige der Produkte und Services, für die Amazon Pionierarbeit geleistet hat. Mehr 
Informationen auf Day One, dem Amazon Unternehmensblog blog.aboutamazon.de und auf 
Twitter unter @AmazonNewsDE. 
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